
Programm*

Unterstützt von: Medienpartner:Sponsored by:

07:30 - 8:45 Uhr Check-in 
Einchecken zum Kongress am Meeting Point

09:00 Uhr Eröffnung 
Begrüßung durch Dr. Norbert Schmid-Keiner, Vorstand des Photomed Bundesfachverband Solarien und Besonnung e. V.

09:15 - 10:00 Uhr Studiobetreiber und Kontrolleure Arm in Arm - ein Erfolgsmodell?
In Holland sind bereits per Gesetz alle Vorgaben aus Brüssel umgesetzt - im Konsens zwischen Branchenverband und 
Kontrollbehörde. Vorbild für Deutschland? Huib J. van Heest, Präsident des niederländischen Verbandes SVZ, wird uns über 
die Situation dort berichten. 

10:00 - 11:00 Uhr Gesetz und Verordnung im Eiltempo - Was wird aus der Zertifizierung?
Es scheint aktuell so, als ob die Verhältnisse etwas „krisenhafter“ werden. Dr. Karl Eugen Huthmacher berichtet über 
den aktuellen Stand und steht den Studiobetreibern Rede und Antwort.

Kaffee-Pause mit Snack

11:30 - 12:15 Uhr Vitamin D - die „gute“ Seite der Sonne - verkannte Chance für die Gesundheitsreform?
Über Vitamin D aus der Sicht der Medizin und über die Bedeutung der UVB-Strahlung in der Prävention wird 
Prof. Helmut W. Minne sprechen. Prof. Minne ist ärztlicher Direktor der Klinik Fürstenhof und einer der führenden 
Osteoporose-Experten. 

12:15 - 13:00 Uhr Risikoverhalten & Risikokommunikation 
Als Ergänzung zur Problematik mit den Gesetzgebern kann das Referat von Franziska Börner verstanden werden. Sie 
stellt eine Bevölkerungsumfrage über Tanningverhalten in Sonnenstudios, Einstellungen und Informationsbedürfnisse vor. 
Frau Börner ist Risikoforscherin am Forschungszentrum Jülich.

Mittagspause im Restaurant

14:00 - 14:45 Uhr 0,3 Watt im Alltag - Ein Erfahrungsbericht
Was wird aus der Branche mit der 0,3 Watt Regel? Kann man denn dann immer noch Geld verdienen? Dass das sehr gut 
funktionieren kann - und vor allem wie - zeigt Andreas Peck, erfolgreicher Studiobetreiber und einer der Sprecher der IGS. 
Mit neuen Argumenten neue Kunden gewinnen und die alten Kunden dennoch behalten, das ist die Kunst.

14:45 - 15:00 Uhr IGS- Initiative Geprüftes Sonnenstudio
Andreas Peck stellt das Leistungsportfolio der IGS vor.

15:00 - 15:45Uhr Der erste Eindruck zählt
Ein wichtiges Element im Wettbewerb ist die Präsentation nach außen. Die Gestaltung von Schaufenstern, Eingang und 
Innenräumen kann den Umsatz fördern. Guido Sauer ist ausgewiesener Experte für die Konzeption und Gestaltung von 
Verkaufsflächen. 

15:45 - 16:30Uhr Das Sonnenstudio ist tot. Es lebe das Sonnenstudio!
Tragfähige Konzepte für die Zukunft der Branche, für die Einbindung von Gesundheitsvorsorge und Wellness.
Robert Maschewski war technischer Betriebsleiter im größten Berliner Sonnenstudio am Europa-Center und ist seit 1999 
selbst Studiobetreiber. 
Detlef H. Hubbert ist Dipl. Sportlehrer, Betreiber eines familieneigenen Saunabetriebes, und Geschäftsführer und Inhaber 
der Firma Wellness Partner/Schweiz.

Kaffee-Pause mit Snack

17:00  - 18:00 Uhr Aufbrechen zu neuen Ufern heisst: Brechen mit alten Gewohnheiten!
Infotainment und handfeste Fakten zu Handel, Marketing, Vertrieb, Konsumverhalten, Trends, Kreativität und Persönlich-
keitsentwicklung. Prof. Dr. Claudius Schmitz ist Diplomkaufmann, Professor für Handel und Marketing an der FH Gelsen-
kirchen. 

Gemeinsamer Ausklang im Foyer

 
* Änderungen vorbehalten


